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Приглашаем руководителей производственных компаний принять участие в 

межрегиональной практической конференции «ТЕРРИТОРИЯ B2B – 2025. 

Стратегии роста в новой реальности»! 

 

Конференция посвящена промышленному маркетингу, подходу к продажам, 

формированию стратегий развития в современных условиях и выхода на новые рынки. 

На конференции не будет традиционных докладов и лекций, но будет много живого 

опыта, кейсов, информации о работающих инструментах и технологиях. 

Спикеры мероприятия – руководители компаний и эксперты по маркетингу из Москвы, 

Воронежа, Тамбова и других регионов.  

 

Уникальное мероприятие в рамках конференции – открытая встреча с министром 

промышленности и транспорта Воронежской области Сергеем Олеговичем Хлызовым. 

Участники смогут задать свои вопросы или обратится с предложениями. 

 

На конференции будет два тематических потока: один – для собственников и топ-

менеджеров, второй – для директоров и специалистов по маркетингу, развитию, 

продажам.  

 

УЧАСТИЕ В КОНФЕРЕНЦИИ ПОЗВОЛИТ: 

• Получить проверенные инструменты развития производственного бизнеса 

• Познакомиться с успешными практиками масштабирования компаний 

• Наладить деловые связи с коллегами по отрасли 

• Найти новые возможности для развития бизнеса 

• Стать частью сообщества промышленников 

 

Мероприятие организовано для представителей промышленного сектора малого и 

среднего бизнеса. Участие является бесплатным, регистрация обязательна. 

Дата и время: 21 марта 2025 г., 09:00 - 18:00. 

Место: Точка кипения ВГТУ (г. Воронеж, улица 20-летия Октября, 84, корп. 7). 

Условия участия: бесплатное участие, регистрация обязательна. 

Регистрация и полная информация – на официальном сайте мероприятия: b2b-conf.ru. 

 

Организаторы: Воронежское региональное отделение «ОПОРЫ РОССИИ». 

Мероприятие проводится при поддержке министерства промышленности и транспорта 

Воронежской области, Центра «Мой бизнес» Воронежской области, Общероссийской 

общественной организации «Союз машиностроителей России», Торгово-

промышленной палаты Воронежской области, ВГТУ. 

Знакомим со спикерами конференции на нашей странице в ВК; рассказываем о 

спикерах и обсуждаем актуальные вопросы в профессиональной среде в Телеграм-

канале. 

 

https://b2b-conf.ru/
https://vk.com/b2b_terra
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ПРОГРАММА КОНФЕРЕНЦИИ «Территория В2В. Стратегия 
роста в новой реальности» 

/Информация является предварительной. Возможны изменения/ 

 

ПОТОК «СТРАТЕГИИ РАЗВИТИЯ» 

9:00–9:30 Регистрация участников 
 

9:30–10:50 Пленарная сессия: «Будущее 

промышленности: стратегии 

роста в условиях кадрового 

кризиса и высоких финансовых 

барьеров» 

На пленарной сессии соберутся 

представители ключевых 

институтов, чтобы обсудить 

практические решения проблем. 

11:00–11:40 Стратегии позиционирования 

компаний на B2B и B2G-рынках 

Арсений Кутовой, генеральный 

директор Dotorg branding & digital 

11:45–12:30 Фокус на ключевых клиентах 

как стратегия роста 

Александр Пашигрев, эксперт по 

маркетингу и стратегиям для 

рынков B2B. Основатель агентства 

PASHIGREV 

12:30–13:10 ПЕРЕРЫВ 

13:10–13:5 Стратегии развития в 

кооперации ВПК: пути 

устойчивого роста и 

преодоления вызовов 

Алексей Толбин, директор по 

развитию ГК “MOLTA” 

14:00–14:45 От стратегии к изменениям: как 

менять компанию через 

проектное управление 

Сергей Королев, генеральный 

директор ГК “Проминжиниринг” 

(Проминжиниринг, Комплексные 

решения, HotLED) 

14:50–15:35 Кооперация бизнеса для 

захвата рынка: как 

объединение производителей 

приносит заказы 

Илья Токаев, основатель 

Международного союза 

строителей и промышленников 
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ПОТОК «МАРКЕТИНГ И ПРОДАЖИ» 

11:00–11:45 Voice of Customer в 

промышленном маркетинге: 

клиентский опыт 

B2B-клиентов 

Николай Кисляков, 

руководитель маркетингового 

бюро “ФАКТУРА” 

11:50–12:35 Визуальные системы в 

корпоративном брендинге: 

от логотипа до branded 

spaces 

Ольга Кутовая, арт-директор 

Dotorg branding & digital 

13:10–13:55 Повышение доходности 

через наращивание ценовой 

премии по основному циклу 

бизнеса 

Прохор Дармов, директор по 

маркетингу «Цифровая 

логистика» 

14:00–14:45 Стратегия построения 

эффективных 

коммуникаций с 

промышленными 

заказчиками 

Светлана Дубовая, директор по 

развитию ООО УК «Думай 

Иначе», эксперт в области 

построения эффективных 

коммуникаций в 

индустриальном секторе. 

14:50–15:35 Экспо: как сделать участие 

промышленного 

производства в выставке 

эффективным 

Виктория Котельникова, 

исполнительный директор 

ивент-агентства Big Event, 

эксперт с обширным опытом 

организации масштабных 

мероприятий 

15:40–16:25 Франчайзинг как стратегия 

масштабирования для 

производителей 

промышленного 

оборудования 

Максим Егоренков, 

сооснователь машино- и 

строительной компании 

«Стройматик» 
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16:30–17:10 Маркетинговый open-talk: Это формат взаимодействия 

 вопросы, ответы и живое спикеров и участников, 

 общение со спикерами который объединяет 

  неформальное общение, 

  обмен опытом и живую 

  дискуссию. 

 
ПОТОК «ПРАКТИКУМ» 

11:00–12:00 Час с министром: открытый 

диалог с главой 

промышленной отрасли 

Воронежской области 

Сергеем Хлызовым 

Неформальная встреча 
министра промышленности и 
транспорта Воронежской 
области Сергея Хлызова с топ-
менеджерами региональных 
компаний  

 

13:10–14:40 Мастер-класс: «Учимся 

объяснять клиенту, что вы 

продаете» 

Алексей Гряцких, эксперт по 

продуктовому маркетингу, 

управляющий партнер «Бюро 

промышленного маркетинга» 

14:50–16:20 Мастер-класс: Как найти 

клиентов, партнеров и 

сотрудников в TenChat 

Ирина Пучкова, Официальный 

представитель и руководитель 

Клуба Нетворкинга TenChat в 

Воронеже 

16:30–18:00 Мастер-класс: Сам себе 

бизнес-аналитик, просто о 

сложном 

Евгений Теплов, эксперт в 

области бизнес-анализа, 

руководитель отдела 

бизнес-анализа KOROLEV 

GROUP 

 

С уважением, 

Программный комитет конференции «ТЕРРИТОРИЯ B2B – 2025». 

 

С вопросами по поводу участия и партнерства можно обратиться к координатору 

мероприятия: Наталья Козуб, +7 951 869 03 58 (тел/WA) 


